[ primi 20 anni o

Nei primi vent'anni ELMI focalizza le proprie attivita nello
sviluppo di software per la meccanizzazione dei processi
contabili e amministrativi per aziende e pubbliche
amministrazioni.

Negli anni 2000 ELMI inizia una rivalutazione
dell'offering proposto a supporto delle nuove esigenze
di mercato, legate al diffondersi di nuove tecnologie
sempre piu utilizzate in larga scala.

Viene quindi creata una divisione focalizzata sul
mondo dei personal computer utilizzando il framework
microsoft.net e comincia una partnership con SAP
per la commercializzazione e lo sviluppo di consulenza
specifica sul prodotto Sap Business One.

ELMI incrementa le soluzioni proposte a supporto delle

esigenze riscontrate nei nostri clienti e comincia ad

investire nell'ambito della gestione documentale.

Nel 2007 viene introdotta la certificazione I1SO per il

formato PDF: questo standard ha accelerato
l'adozione di processi di dematerializzazione dei

documenti, migliorando sia la conservazione a lungo

termine che la trasmissione tra diverse entitd,

agevolata dall'uso crescente della posta elettronica

come strumento principale di comunicazione.

Nasce cosi €Doc, |a prima piattaforma web-based di

ELMI, progettata per la gestione documentale

~ avanzata e per garantire la gestione conforme dei

IBM e P repository di file aziendali.
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mutimise

Informaticae p'rofessiona]ita: un binomio inscindibile

«ll futuro é gia oggi» per un’azienda informatica siciliana al passo coi tempi

Spesso, facendo un compli-
. mento, affermiamo che una
persona non dimostra la sua
etd; cib non vale per le aziende
che, mostrando laloro etd, fan-
no trasparire la loro professio-
nalita, la loro preparazione, le
loro specifiche competenze.

E questo il caso delle azien-
de del Gruppo ELMI, che rap-
presentano un sicuro riferi-
mento nel mercato informati-
cosiciliano. Grazie alla felice si-
nergiadi diversificate esperien-
ze e professionalita aziendali
con partner di indiscusso valo-
re quali IBM e SAP oggiil Grup-
po ELMI & in grado di risponde-
re alla complessa e articolata
domanda di soluzioni informa-
tiche che il mercato esprime.

Intervistiamo il presidente
del Gruppo, il Prof. Rosario Mi-
nasola.

In questi 20 anni di attivitd
vi siete rapidamente impo-
sti come punto di riferimen-
to per alcune delle maggiori
aziende siciliane, come ave-

“'399*‘ toq trag

uPer nnl &un 1mpnnante risul-

iConta-
I)lJl] di IBM che utilizzano la

cio & stato quello di anticipare i

del busi It

bisogni del mercato ed utilizza-
re le moderne tecnologie, cio ci

granp k (es.I'ac-
quisizione degli ordini). Ogni
processo non ha solo proble-

tato: cidicech
do nella giusta direzione. [l no-
stro intento @ stato sempre
quello di realizzare per i nostri
clientie con i nostri clienti solu-
zioni globali fatte di elab

p!dlt‘lfurma IB\{ Websphere e
sul i One del-

li, ma anche

ha ito di ad tem-

la SAF, leader mondiale degli
applicativi ERP, e operativo su
piataforma Microsoft Win-
dowsw.

ri affidabili, software applicati-
vi gia affermati a livello nazio-
nale e supporti tecnici tempe-
stivi e altamente qualificati. In
questo senso la scelta di part-
ner di valore quali IBM e SAP,
unita all'aggiomamento ed al-
Ia formazione costante dei no-
stri tecnici, ci consentono di
fornire nel tempo un servizio di
qualita orientato alla soddisfa-
zione del cliente. Infatti & pro-
prio sul piano della qualita che
riteniamo oggi debba essere
giocata la partita della competi-
tivitis.

Ma piti concretamente che ti-

po di offerta proponete alle

wvostre aziende?
aL'attivith primaria del nostro
lavoro &1'identificazione, insie-
meal cliente, delle esigenze ge-
-stionali e tecnolog;che f'nalu,

Tali sol si rivolgono a

specifici settori di mercato?
«51, ma specificherei meglio
che oggila nostra metodologia
dilavoro, basala su un approc-
cio progetiuale, non limita il no-
stro campo di azione anzi con-
sente di estendere le imple-
mentazioni delle nostre solu-
zioni a qualsiasi tipologia di
mercato e, nel contempo, ri-

pestivamente i nostri applicati-
vi alle metodologie introdotte
da Internet e, gia da tempo, di-
sponiamo di una soluzione di
Commercio elettronico inte-
grata con un completo sistema
di CRM (Customer Relation-
ship Management) e con una
infrastruttura applicativa di ti-
po middleware, pensato soprat-
tutto per quelle aziende che in-
tendono migliorare 'azione di
vendita, fidelizzare la clientela
econsolidare la propria presen-
Za in un mercato sempre pii
e itivo. Pro-

sponde a quelle che potrebb

ro presentarsi come richieste
disoluzioni ad esigenze specifi-
che. Un esempio valga per tut-
te; abbiamo colto infatti l'esi-
genza connessa alla normativa
sulla “tracciabilita” dei prodot-
ti alimentari sviluppando una
soluzione verticale che offre
unacompletagestione perlein-
dustrieittiche edella trasforma-
zionedelle carni. Inoltre possia-
moattingere ad ur lrnplu par-

zateall lla gestio-
ne informativa dell'azienda a

co di vertic
bili sia su ACG che su Iiu-.mess

360" elacon

|>rio in questi glorni stiamo af-
fiancando alcune aziende che,
sensibili alla tematica, stanno
cogliendo'opportunita offerta
dal nuovo bando del Ministero
delle Awivita Produttive mirato
proprio all’'ecommerce e che
scade il prossimo 20 Gennaio
2005w,

Leiha parlato di middleware

e di processi, potrebbe spie-

gare meglio?
«Miscuso perl'uso del termine
inglese, ma spesso sintetizza
meg'lmuncenu.-ngml't,a:o Og-

g One, svil da aziende na-
zione della migliore soluzione - zionali nostre p
sia hardware che software. Nel- Come aveteaﬂmntahole %e-

lo specifico om bI&ITID in gmdu
di offrire

gi le aziend il loro
sistema informativo, volgono

matich

zate ed integrate n.ou le ACG

«Sin dagli inizi, il nostro approc-

la loro ad un loro
specifico processo aziendale
che magari, da solo, genera

Sap Business One, la soluzione
perlapiccolae mediai impresa

Si chiama Sap Business One, la soluzione pro-
gettata da Sap leader mondiale delle soluzioni
software Erp e destinata alla Piccola e Media
Impresa operativa su piattaforma Microsoft

Windows.

Con Sap Business One, Elmi Software arric-
chisce la sua offerta di una valida soluzione Erp
(Enterprise Resuur\,c Planmng] ingrado dlbU(l-

Al i

aziendali.

L'accesso rapido edil fiato a informazio-
nisempre aggiornate, la facilith diimplementa-
zione ed il pi ydell'inf 1-
ralT gi nell’ fi 1i Sap Bu-

-organumuve. ad esso parteci-

pano pii risorse chedevona in-

corrono soluzioni informati-
che che soddisfino tali requisi-
ti., pensi alla gestione della po-
sta, alla possibilitadi condivide-
re una presentazione, all'ag-
giornamento centralizzato di
applicazioni periferiche, al sal-
vataggio sicuro dei dati azien-
dali. Questi software avanzati
cosi detti di “collaborazione”
costituiscono proprio il Midd-
lewares.

Come pensa di affrontare le

sfide dei prossimi anni?
«Per noi il futuro & gii oggi, ma
cerchiamo di anticipare i tem-
pi dotandoci di risorse specia-
lizzate e competenti sui prodot-
ti pitl innovativi e disponibili a

; ‘ o

B P
tetecnologiche. Proprioin que-
sti giorni, Sviluppo ltalia, rico-
noscendo la validita delle no-
stre soluzioni, ci ha aggiudica-
to una gara per lo sviluppo di
applicazioni Web Based per
dieci PMI siciliane. Riteniamo
vincente il nostro approccio
progettuale e pertanto conti-
nueremo ad utilizzarlo nel pro-
porre alla nostra clientela solu-

tegrare le loro infor
che devono collaborare fra loro
curando anche la si e

zioni e sempre pii
orientate al business piuttosto

Pintegrité dei dati: Ecco che oc-

i di gestione

s

Elmi Software
da 20 anni soluzioni
per far crescere le aziende

« bestione aziendale

« Integraziane di pracessi

« E-commerce

siness One, uno strumento strategico, in grado
di riunire in un'unica soluzione integrata mol-
teplici funzionalita.
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